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Приложение 2
Примерный порядок определения среднеотраслевых показателей прибыльности для компаний, сопоставимых с компанией – получателем бюджетного финансирования

1. Вступление
В современной практике сравнение показателей проекта с сопоставимыми образцами получило название benchmarking, или сравнительный анализ. На основании бухгалтерской отчетности можно рассчитать основные показатели прибыльности «в среднем по виду деятельности». При этом в современной практике выбора компаний для сравнения существует набор условий, позволяющих исключить из рассмотрения неэффективные и несопоставимые компании: в выборку попадают только те предприятия, у которых, например, экономическая эффективность не ниже уровня, обеспечивающего оплату всех расходов компании, включая установленные платежи в бюджет, проценты по банковским кредитам, рентные и другие фиксированные платежи, расходы на образование фондов развития предприятия.
Для того чтобы проект был признан экономически эффективным, показатели эффективности ИП должны быть не ниже, чем в среднем по отрасли.
Ниже дано описание стратегии поиска компаний, ведущих деятельность, потенциально сопоставимую с деятельностью ОАО «Московский завод домашних холодильников» (далее  ОАО МЗДХ). Целью является определение соответствия основных финансовых показателей деятельности ОАО МЗДХ показателям сопоставимых компаний, работающих в сходных условиях, но без государственной поддержки, для определения степени эффективности бюджетных инвестиций в акционерный капитал ОАО МЗДХ.
Стратегия поиска базируется на сложившейся в отечественной практике трактовке положений глав 14.1 и 14.3 Налогового кодекса Российской Федерации (далее  НК РФ) и рекомендаций Организации экономического сотрудничества и развития по трансфертному ценообразованию, опубликованных в 1995 году.

Поскольку действующая редакция НК РФ не дает определения «обычной для данной сферы прибыльности», здесь и далее предполагается, что под этим следует понимать показатель рентабельности продаж, рассчитываемый как отношение прибыли от продаж к выручке, а также показатель надбавки на полную себестоимость, рассчитываемый как отношение прибыли от продаж к полной себестоимости продукции, исчисляемой как разница между выручкой и прибылью от продаж.

2. Процедура поиска
Процедура поиска включает три этапа. Это сделано для более тщательного обзора деятельности компаний, чтобы достичь наибольшей степени сопоставимости с ОАО МЗДХ.

В первую очередь формировалась выборка компаний, чья деятельность потенциально аналогична деятельности ОАО МЗДХ. Затем из выборки исключались компании, несопоставимые с указанным обществом по ряду критериев. Наконец, на примере оставшихся в выборке компаний рассчитывались показатели прибыльности.

3. Определение потенциально сопоставимых компаний

Первый этап поиска направлен на выявление потенциально сопоставимых компаний с использованием поисковых интернет-ресурсов (www.google.ru; www.rambler.ru; www.yandex.ru), официальных сайтов компаний, а также (по возможности) баз данных финансово-экономической и статистической информации, таких как Программно-аппаратный комплекс (ПАК) FIRA
, Система профессионального анализа рынков и компаний «СПАРК»
, Система комплексного раскрытия информации и новостей – СКРИН
 или другие аналогичные). Доступ к указанным базам данных предоставляется на коммерческой основе.
Поиск проводился на основании Общероссийского классификатора видов экономической деятельности (далее – ОКВЭД). В выборку включались компании, указавшие в качестве основного вида деятельности код ОКВЭД 29.12 «Производство насосов, компрессоров и гидравлических систем» и 29.71 «Производство бытовых электрических приборов», и зарегистрированные на территории города Москвы. Область поиска была ограничена Москвой для соблюдения сопоставимости компаний по географическому признаку. Данный этап поиска проводился при допущении, что фактический род деятельности компаний соответствует их коду ОКВЭД. Таким образом были найдены 474 компании.

4. Проверка компаний

Целью второго этапа является исключение из полученной выборки компаний, несопоставимых с ОАО МЗДХ по тем или иным признакам.

На этой стадии проводилась проверка компаний на предмет наличия у них всей необходимой финансовой информации, а также достижения ими установленных пороговых значений отдельных финансовых показателей. Целью работы был отбор компаний с точки зрения возможности расчета обычных для ОАО МЗДХ показателей прибыльности. В результате часть компаний была исключена по следующим причинам:

- выручка в 2010 году не достигла показателя в 50 000,0 тыс. рублей. Пороговое значение было определено на основании данных о выручке ОАО МЗДХ за 2008-2010 годы. Этот критерий был применен для того, чтобы исключить компании, не сопоставимые с ОАО МЗДХ по объемам производства
. В результате было исключено 457 компаний;
- убыточность в течение, по крайней мере, двух-трех лет в период с 2008 по 2010 годы. Этот критерий был применен, так как в общем случае подразумевается, что ни одно независимое предприятие не в состоянии существовать, оставаясь убыточным в течение достаточно долгого периода времени. На данном основании были исключены еще три компании;
- отсутствие данных об объемах выручки в 2008, 2009 или 2010 годах. По этой причине были исключены две компании.

В целом, после применения указанных фильтров, в выборке осталось 12 компаний.

5. Подтверждение независимости
Проверка независимости была проведена с целью исключения из выборки взаимозависимых компаний (в соответствии с трактовкой ст.105.1 НК РФ), так как финансовый результат их деятельности может быть обусловлен нерыночными факторами, в частности, применением трансфертных цен. Проверка проводилась на основании информации о совладельцах и дочерних обществах, содержащейся в ПАК FIRA. На этом этапе было исключено семь компаний.

6. Расчет прибыльности

В финальной выборке осталось пять компаний, по которым были рассчитаны годовые значения валовой рентабельности
(Табл.1), валовой рентабельности затрат
 (Табл.2), а также средние значения рентабельности за три года по каждой из указанных компании.
Таблица 1
(проценты)
	Наименование компании
	2008 год
	2009 год
	2010 год
	Среднее значение

	ЗАО «НФВ Метакс»
	4,3
	4,76
	4,37
	4,48

	OOO «Научно-производственная компания «Герметика»
	5,78
	5,83
	5
	5,54

	ООО «Гидротех»
	9,58
	8,22
	11,76
	9,85

	ЗАО «НОЭМИ»
	12,49
	22,74
	18,6
	17,94

	ЗАО «Насосы ППД»
	16,31
	18,16
	23,71
	19,39


Таблица 2
(проценты)
	Наименование компании
	2008 год
	2009 год
	2010 год
	Среднее значение

	ЗАО «НФВ Метакс»
	4,49
	5
	4,57
	4,69

	OOO «Научно-производственная компания «Герметика»
	6,14
	6,19
	5,26
	5,86

	ООО «Гидротех»
	10,59
	8,96
	13,33
	10,96

	ЗАО «НОЭМИ»
	14,28
	29,43
	22,86
	22,19

	ЗАО «Насосы ППД»
	19,49
	22,19
	31,08
	24,25


В качестве исходных данных для определения указанных показателей использована информация из Отчета о финансовых результатах (форма № 0710002, утвержденная приказом Министерства финансов Российской Федерации от 02.07.2010 № 66н «О формах бухгалтерской отчетности организаций» в ред. от 06.04.2015).

Так, например, исходя из данных Отчета о финансовых результатах ЗАО «НФВ Метакс», представленных в таблице 3, годовая валовая рентабельность указанной организации за 2008 год составила 4,3 процента ((306,7 / 7133,6)*100%), годовая валовая рентабельность затрат – 4,49 процента ((306,7 / 6826,9)*100%).
Таблица 3
(тыс. рублей)

	Наименование показателя
	На 31.12.2008

	Выручка от продаж                           
	7133,6   

	Себестоимость                               
	6826,9   

	Валовая прибыль (убыток)                    
	306,7   

	Коммерческие расходы                        
	387,2   

	Управленческие расходы                      
	569,5   

	Прибыль (убыток) от продаж                  
	1091,2   

	Проценты к получению                        
	-      

	Проценты к уплате                           
	1,0   

	Доходы от участия в других организациях     
	4,6   

	Прочие доходы                               
	2080,0   

	Прочие расходы                              
	2332,2   

	Прибыль до налогообложения                  
	842,6   

	Текущий налог на прибыль                    
	154,3   

	Отложенные налоговые активы                 
	0,6   

	Отложенные налоговые обязательства          
	36,4   

	Чистая прибыль отчетного периода            
	652,5   


Интервал значений рентабельности, считающихся среднерыночными, определяется аналогично интервалу значений рентабельности для целей налогообложения, порядок расчета которого установлен ч.4 ст.105.8 НК РФ:
1) совокупность значений рентабельности, которые используются для определения интервала рентабельности, упорядочивается по возрастанию, образуя выборку, используемую для определения этого интервала. При этом каждому значению рентабельности, начиная с минимального, присваивается порядковый номер. В случае если выборка содержит два и более одинаковых значения рентабельности, в выборку включаются все такие значения;

2) минимальное значение интервала рентабельности определяется в следующем порядке:

· если частное от деления на четыре числа значений рентабельности в выборке является целым числом, то минимальным значением интервала рентабельности признается среднее арифметическое значения рентабельности, имеющего в выборке порядковый номер, равный этому целому числу, и значения рентабельности, имеющего следующий по возрастанию порядковый номер в этой выборке;

· если частное от деления на четыре числа значений рентабельности в выборке не является целым числом, то минимальным значением интервала рентабельности признается значение рентабельности, имеющее в выборке порядковый номер, равный целой части указанного дробного числа, увеличенной на единицу;

3) максимальное значение интервала рентабельности определяется в следующем порядке:

· если произведение 0,75 и числа значений рентабельности в выборке является целым числом, то максимальным значением интервала рентабельности признается среднее арифметическое значения рентабельности, имеющего в выборке порядковый номер, равный этому целому числу, и значения рентабельности, имеющего следующий по возрастанию порядковый номер в этой выборке;

· если произведение 0,75 и числа значений рентабельности в выборке  не является целым числом, то максимальным значением интервала рентабельности признается значение рентабельности, имеющее в выборке порядковый номер, равный целой части этого дробного числа, увеличенной на единицу.

Определим минимальное значение интервала рентабельности. Для этого 5 (число значений рентабельности) разделим на 4, получаем 1,25. Результат не является целым числом, поэтому находим значение рентабельности, соответствующее 2 (целое число от результата деления (1) увеличиваем на 1).
В нашей упорядоченной по возрастанию выборке вторым номером стоит OOO «Научно-производственная компания «Герметика», чьи средние за три года значения валовой рентабельности и валовой рентабельности затрат составляют 5,54 и 5,86 процента соответственно.
Аналогичным образом рассчитывается максимальное значение интервала.
В таблице 4 приведены данные об интервале валовой рентабельности, а также медианном
 значении выборки. Также в таблице представлены трехгодичные средние значения указанных показателей.

Таблица 4
(проценты)

	Значения
	2008 год
	2009 год
	2010 год
	Среднее значение

	Верхняя граница
	12,49
	22,74
	18,6
	17,94

	Медиана
	9,58
	8,22
	11,76
	9,85

	Нижняя граница
	5,78
	5,83
	5
	5,54


Таким образом, медианное значение валовой рентабельности по данному виду деятельности должны составлять порядка 9-10 процентов. Среднерыночные значения находятся в диапазоне от 5,5 до 17,9 процента.
В таблице 5 приведены данные об интервале валовой рентабельности затрат, а также медианном значении выборки. Также в таблице представлены трехгодичные средние значения указанных показателей.

Таблица 5
(проценты)

	Значения
	2008 год
	2009 год
	2010 год
	Среднее значение

	Верхняя граница
	14,28
	29,43
	22,86
	22,19

	Медиана
	10,59
	8,96
	13,33
	10,96

	Нижняя граница
	6,14
	6,19
	5,26
	5,86


Таким образом, медианное значение валовой рентабельности по данному виду деятельности должны составлять порядка 10-11 процентов. Среднерыночные значения находятся в диапазоне от 5,9 до 22,2 процента. При этом показатели рентабельности ОАО МЗДХ в течение 2008-2010 годов в значительной мере отставали от среднеотраслевых показателей (Табл.6).

Таблица 6
(проценты)

	Показатель
	2008 год
	2009 год
	2010 год
	Среднее значение

	Валовая рентабельность
	-1,46
	1,61
	2,73
	0,96

	Валовая рентабельность затрат
	3,53
	5,68
	5,50
	4,90


Как можно судить из представленных в таблице 6 данных, на протяжении обозначенного периода предприятие являлось малорентабельным, несмотря на предоставление городом бюджетных инвестиций. Таким образом, можно сказать, что инвестиции города Москвы не только не повысили прибыльность предприятия по сравнению с рыночным уровнем, но напротив, способствовали консервации неэффективного стиля хозяйствования.
� Разработчик ПАК FIRA  ООО «Первое Независимое Рейтинговое Агентство» (www.fira.ru).


� Разработчик СПАРК - Интерфакс-АКИ http://spark.interfax.ru/Front/index.aspx.


� Закрытое акционерное общество «Система комплексного раскрытия информации и новостей» (ЗАО «СКРИН») создано Национальной ассоциацией участников фондового рынка – НАУФОР http://www.skrin.ru/.


� Этот критерий был применен для исключения малых или недавно созданных компаний, которые могут сталкиваться с иными бизнес-рисками, чем проверяемая компания, а также исключения компаний, чьи финансовые результаты были получены, вероятнее всего, в результате применения трансфертных цен и других нерыночных механизмов.


� Отношение валовой прибыли к выручке от продаж * 100 процентов.


� Отношение валовой прибыли к себестоимости проданных товаров (работ, услуг) * 100 процентов.


� Медианой называют «середину» диапазона. Это значит, что 50 процентов значений выборки лежит выше этого значения и 50 процентов – ниже. При расчете медианы не учитываются наибольшее и наименьшее значения диапазона.





